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Аннотация. В статье рассматриваются актуальные подходы к про-

филированию образовательной программы СПО на примере учебной дис-

циплины «Экономика» специальности 38.02.04 Коммерция (торговля). 

Рассмотрен вариант межпредметных связей в профессиональном образо-

вании. Определена основополагающая важность и ценность профилирова-

ния общеобразовательных дисциплин. Представлены примеры практиче-

ских работ профессиональной направленности.  
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Рабочая программа общеобразовательной учебной дисциплины 

«Экономика»  является частью основной профессиональной образователь-

ной программы СПО по специальности 38.02.04 Коммерция (торговля), ре-

ализуемой на базе основного общего образования. 

Профильная общеобразовательная подготовка по экономике  учи-

тывает специфику, с одной стороны,  специальности 38.02.04 Коммерция 

(по отраслям), с другой -  торговой отрасли. Профильный блок рабочей  

программы предполагает наряду с теоретическими,  большое количество  

практических занятий, связанных с профессиональной деятельностью ме-

неджера по продажам;  они акцентированы  в рабочей программе как про-

фессионально ориентированные занятия. 

С точки зрения междисциплинарных  связей реализуются следую-

щие подходы: 



- связь общеобразовательной подготовки с профессиональной, осу-

ществляемой на основе межпредметной интеграции, направленной на 

формирование определенных компонентов общих и профессиональных 

компетенций ФГОС СПО 38.02.04 Коммерция (по отраслям); 

- корреляцию предметных, метапредметных и личностных образо-

вательных результатов ФГОС среднего общего образования (ФГОС СОО) 

с компетенциями ФГОС СПО38.02.04 Коммерция (по отраслям; 

- опору на современные технологии, внедряемые в  торговле; 

- формирование определенных практических навыков, составляю-

щих профессиональные компетенции и ориентированных на будущую 

профессиональную деятельность менеджера по продажам с учетом специ-

фики подготовки в рамках образовательной программы по специальности; 

- развитие практических навыков и компетенций по профилю обра-

зовательной программы, соответствующих требованиям, предъявляемым 

региональными работодателями к квалификации менеджера по продажам в 

торговле [4]; 

- методически обоснованное применение содержания междисци-

плинарных курсов, модулей профессионального цикла основной профес-

сиональной образовательной программы  38.02.04 Коммерция (торговля); 

- формирование практических работ с учетом профессиональной 

направленности и профессиональной терминологии, предусматривающих 

моделирование условий, непосредственно связанных с будущей професси-

ональной деятельностью менеджера по продажам [2]. 

Ниже представлен фрагмент межпредметных связей в рамках рабо-

чей программы «Экономика». 

ФГОС СПО  38.02.04 Коммерция (по отраслям) ФГОС СОО 
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Формулировка 

компетенции 

Знания,  умения 

по компетенции 

Наименование 

учебной дисци-

плины (УД), 

междисципли-

нарного курса 

(МДК) 

Предметные  результаты 

ПК 2.7. Участвовать в про-

ведении маркетин-

говых исследований 

рынка, разработке и 

реализации марке-

тинговых решений. 

 

Уметь: планиро-

вать деятельность 

организации; 

Знать: основные 

принципы постро-

ения экономиче-

ской системы ор-

ганизации; 

ПМ.02 Организа-

ция и проведение 

экономической и 

маркетинговой  

деятельности 

- сформированность систе-

мы знаний об экономиче-

ской сфере в жизни обще-

ства;  

-понимание места и роли 

России в современной миро-

вой экономике;  

ПК 1.2. На своем участке 

работы управлять 

товарными запасами 

и потоками, органи-

зовывать работу на 

складе, размещать 

товарные запасы на 

хранение.  

Уметь: опреде-

лять состав мате-

риальных, трудо-

вых и финансовых 

ресурсов органи-

зации; 

Знать: управле-

ние основными и 

оборотными cред-

ствами и оценку 

эффективности их 

использования; 

ОП.06  

Логистика 

- сформированность эконо-

мического мышления: уме-

ния принимать рациональ-

ные решения в условиях 

относительной ограничен-

ности доступных ресурсов, 

оценивать и принимать от-

ветственность за их возмож-

ные последствия для себя, 

своего окружения и обще-

ства в целом; 

 

В тематическом  планировании особое значение с точки зрения 

профилирования дисциплины имеют профессионально ориентированные 

занятия, ниже представлен фрагмент этого раздела рабочей программы : 

 

Наименование 

разделов и тем 

Содержание учебного материала, лабораторные и практические работы, самостоя-

тельная работа  

1 2 

Раздел 1. Экономика и экономическая наука 

Тема 1.3.  Содержание учебного материала 



Товар и его стои-

мость. 

Выбор и альтерна-

тивная стоимость. 

 

3 Профессионально ориентированные занятия Товар как экономическая катего-

рия. Цена и стоимость товара, их экономическое содержание. Соотношение 

полезности и стоимости товара. Экономический выбор. Потребительская и ме-

новая стоимость. Альтернативная стоимость. Альтернативные затраты. Про-

блема ограниченности ресурсов и безграничности потребностей, кривая произ-

водственных возможностей. Стоимость товаров и услуг торгового предприятия 

в условиях ограниченности ресурсов. 

Тема 1.4.  

Типы экономиче-

ских систем. 

Практическое занятие  

3 Профессионально ориентированные занятия Составление сравнительной харак-

теристики типов экономических систем в таблице.   

Тема 1.5. 

Собственность. 

Конкуренция 

6 Учебное проектирование.    Понятие  проектирования.  Основные требования к 

проектной работе. Последовательность работы над проектом:  структура,  со-

держание,  этапы,  методы.  Выбор  и  утверждение темы проекта. Постановка 

цели и задач исследования, 

 

При изучении теоретического материала по теме «Товар и его сто-

имость» студентам предлагается принцип Парето, который является осно-

вой для АВС-анализа в торговле. 

 

АВС-анализ является основным видом аналитики на предприятиях 

торговли в области закупочной логистики и продаж и важной функцией 

менеджера по продажам.  

При изучении практического материала по теме типы экономиче-

ских систем, студентам предлагается к изучению и экономические азы и 



варианты сравнительной аналитики, что является необходимой практиче-

ской компетенцией в рамках будущей профессии. 

 

Особое внимание в рабочей программе «Экономика» уделяется 

учебному проектированию. Этот раздел проходит сквозь все темы, что 

позволяет применять на практике в учебном проекте различные экономи-

ческие методики и приемы. Защита проекта, с представлением готового 

РАСПИСаТЬ  темы продукта -  это репетиция отчета  сотрудника  перед 

руководством предприятия торговли по исследованию одной из реальных 

проблем на рынке, с представлением путей решения.  

Знания и применение на практике методик анализа позволяют сту-

денту не только совершенствовать профессиональные компетенции, но и 

более успешно перейти из статуса студента в статус квалифицированного 

сотрудника. 

Таким образом, профилирование общеобразовательных дисциплин позво-

ляет осуществить междисциплинарную интеграцию, повысить мотивацию 

студентов, способствует успешному формированию общих и профессио-

нальных компетенций менеджера по продажам. 
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